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Esta empresa harinera ha inyertido 500 m̂^ 

Molinos Cano moltura 170.000 
kilos de trigo diariamente 

BELÉN DÍAZ 

Higueruela (Albacete) 
La empresa Molinos Cano, 
ubicada en la ciudad alba-
ceteña de Higueruela y 
dedicada a la fabricación y 
comercialización de hari-

'' rías, ha invertido en los últi­
mos cinco años unos 500 
millones de pesetas en la 
reconstrucción de sus insta­
laciones, cuyas obras finali­
zaron el pasado año. 

La empresa, que lleva en 
funcionamiento desde el 
año 1915, aunque con 
gerentes diferentes, tiene 
una capacidad de moltura-
ción diaria de 170.0000 
kilos.de trigoJyjel^bojla seis. 

,f>ilipoqnáiferente» dé harina: 
f-l oio wno,- que se emplea 

para hacer panes tradicio­
nales a base de trigo duro; 
oro dos, con menor color 
que la anterior; plata uno o 

u (ihiuáná) caítdealipkrflnel'^dan '• 
blattte^f.dJfl^rta,?dbs7i^pára ' 
aquellos lugares con un 
clima más cálido; harina 
integral y harina de gran 
fuerza. Tal 

Un 75% de su producción lo venden en harina y el 25% 
restante en los subproductos que salen de la fabricación 

'Oy.' como 
'T.liníliOíiba^i 

gérente:.de 
M o l i n o s 
Cafno, Blas 
C a n o , 
"están ela-
b o r a d a s 

[Disponen de 14 
celdas o silos para 

almacenar el 
trigo con una 
capacidad de 

sm nmgun ' - . " 7 : 

tipo de 2,000 tm 
a d i t i v o 
porque nuestra empresa gen de sus ventas. A nivel 
apuesta, por encima de nacional, destacan las 

En cuanto a Jas instala­
ciones, hay que señalar que 
dispone de maquinaria 
moderna con dispositivos 
de silos para la harina y con 
una capacidad de almace­
namiento de 2.500 tonela­
das de trigo, y de un alma­
cén con una capacidad para 
almacenar 2.000 toneladas 
de trigo. El almacén tiene 
unas dimensiones de 1.000 
metros cuadrados y los 
silos son catorce departa­
mentos o celdas de 450 
metros cuadrados. 

En la actualidad cuentan 
con nueve empleados 
puesto que como indicaba 
su gerente, "ahora la fábri­
ca se utiliza poco". No obs­
tante, esta empresa se va 
manteniendo a pesar .de 
t^iíe "muchas''fábricas'de 
este tipo van desaparecien­
do por la superproducción 
existente en Castilla-La 

Mancha". 
Sus principales 
clientes se con­
centran en la 
provincia ^ de 
A 1 b á c é"t é , 
Cuenca, Ciu­
dad Real y 
Toledo, que­
dando la pro­
vincia de Cua-
dalajara al mar-

La empresa elabora seis tipos diferentes de harina sin ningún tipo de aditivo. 

todo, por la calidad" comunidades de Murcia, 

Alicante y Castellón, entre 
"Otras, ' como principales ' 

receptoras de sus produc­
tos. Éstos son distribuidos a 
través del transporte con­
certado con empresas, aun­
que los encargos más lige­
ros los reparten ellos mis­
mos. 

Por otro lado, hay que 
rnencionar también que 
Molinos Cano cuenta en 
sus instalaciones con un 
laboratorio en el que anali­
zan la muestra de trigo que 
posteriormente compra. 
Una vez realiza esta opera­
ción, si la calidad les intere­
sa compran ese trigo. Los 
países de los que procede. 

principalmente son Alema­
nia, Arabia Saudí, Francia, 
Reino Unido y también de 
España. 

Según indicaba Blas 
Cano, "la 
empresa tam­
bién aprove­
cha los sub-
p r o d u c t o s 
que salen de 
la fabricación 
de la harina, 
como son la 
tercerilla, que 
se emplea 
para el con­
sumo animal; la cuarta, que 
se emplea para su utiliza-

Sus principales 
clientes están 

concentrados en 
Albacete, 

Cuenca, Ciudad 
Real y Toledo 

sos; la hoja o la piel del 
trigo, para el consumo de 
los equinos y de las perso­
nas con efectos diuréticos". 

De esta forma, un 25% 
de la pro­
ducción de 
M o l i n o s 
Cano sale 
en subpro­
ductos y el 
75% restan­
te en harina. 
A d e m á s , 
hay que 
señalar que 
la marca 

que comercializa esta 
empresa se denomina 

ción en las fábricas de pien- Mocasa. 

Qpmm 

hhlClk SÁÍÍCHB2' 

ÍA)s vencidos 
en la batatta 
deís^isóíeo 

Más del 
60% de los 
e m p r e s a ­
rios del 
t r a n s p o r t e 
en Castilla-
La Mancha 
son au tónomos que 
dependen a su vez de 
empresas de diversos 
ramos. Estas son las que 
tienen la sartén por el 
mango y los autónomos 
ios verdaderos vencidos 
en la batalla del gasóleo. 
Si liace falta transportar 
una mercancía y u n 
profesional se niega 
como medida reivindi-
cativa ante la subida del 
crudo, el porte lo trans­
portará el compañera . 
El autónomo y pequeño 
empresario, sin unión, 
se ve así desprotegido 
frente a los gigantes del 
oro negro. En Francia la 
un ión dei sector está 
consiguiendo mejores 
medidas. En Castilla-La 
Mancha esta sería una 
alternativa de presión, 
tan eficaz como imposi­
ble porque no llegará. 
Sacar adelante una 
empresa, por duro que 
sea, siempre será mejor 
que cerrarla, en caso de 
que se llegue a la huel 
ga, acción muy impro­
bable de realizar por 
gran parte de los auto 
nomos que integran el 
sector t ransporte en 
España y muy especial­
mente en Castilla-La 
Mancha. 
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