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FINANZAS

Mirador de la Bolsa

VIERNES, 3 DE NOVIEMBRE DE 2000

A continuacién reproduzco, por su interés un
comentario de Vicente Baquero:

En Estados Unidos suele haber reuniones de
ejecutivos de las compaiias mas importantes
en donde se comenta la situacién. Un 51% de
los ejecutivos piensan que la inflacién va a estar
cada vez mas alta, si hace seis meses se espera-
ba un 2-2,9%, ahora esperan mas del 3%. Tam-
bién esperan una bajada importante de la acti-
vidad comercial. En cuanto a la bolsa un 28%
piensan que puede haber una correccién signi-
ficativa. El 49% pensaban que ganaba Gore y
un 43% Bush.

Esto viene muy a cuento en medio de la
campana electoral. Ambos candidatos estan ba-
sando sus programas econdmicos en que hacer
con los excedentes presupuestarios. Excedentes
que presuponen un crecimiento acelerado, una
bolsa muy fuerte y una situacion econdmica bo-
yante. De aqui a las elecciones habra todos los
apoyos institucionales necesarios para que no
ocurra ninglin percance excesivamente peligro-
sos y sblo transcurrido cierto tiempo tras la
eleccién presidencial empezara a plantearse la
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posibilidad de un cambio de escenario econd-
mico.

En Barron's publican la opinién de una so-
ciedad reflejando la divergencia entre los mer-
cados de obligaciones privadas y las valoracio-
nes de las acciones. Existe una enorme discre-
pancia entre el mundo "optimista” de la bolsa y
el mundo "objetivo” de los analistas de renta fi-
ja. El efemplo m-s claro es Amazon, compariia
que lleg6é a valer 50.000 millones de ddlares.
Aunque hoy "sélo" valga 10.000 millones, nos
encontramos con que sus obligaciones de ven-
cimiento 2008 valen un 50% menos y rentan el
16,5%, y asi hay muchas acciones de este estilo.
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ANTICIPANDO LAS CLAVES DEL MERCADO

Esto nos hace poner en solfa las valoraciones
de muchas comparifas del Nasdaq. La obliga-
cién se paga en funcién de unos criterios de
rentabilidad esperada sumamente objetivos, no
en funcién de expectativas. Si una compariia
necesita pagar un 16,5% cuando el tipo de re-
ferencia esta en el 5-5,5%, se pone de manifies-
to el grado de peligro que encierran estas socie-
dades. El Nasdaq, que nacié en 1971, es el mer-
cado que mas ha subido. Este es el problema, a
lo mejor no tenemos una correccion en los valo-
res clasicos de la bolsa, sino una correccion en
las nuevas "vedettes”. Si estas compaiifas se
ajustaran al nivel de beneficios que objetiva-
mente tienen, el Nasdaq tendria que estar no a
3.000 sino a 1.000, eso con los actuales benefi-
cios y en el mejor de los casos.

Este tipo de datos son como "faros”, los faros
que hay en la costa nos previenen de naufra-
gios. Hemos de tener cuidado, hay un exceso
de optimismo que se ve contrastado por la ob-
jetividad de otros mercados quienes nos estan
indicando el peligro de bajada que existe en es-
tos sectores.

José Manuel Plaza
Analista independiente

ANALISIS

El mercado se mueve sin una direccidén clara,
con timidas compras que no ocultan la incerti-
dumbre que atin pesa sobre los inversores, que
siguen apostando mas por la toma de beneficios
en niveles claves de los valores que por el mante-
nimiento de las posiciones a la espera de un mo-

vimiento alcista mayor. El Ibex35 se encuentra en

una zona delicada de cara a la evolucién del mer-
cado en las proximas semanas y serd la supera-
cion del nivel de 10.600 o la ruptura del nivel
10.200 las que determinaran que la recuperacion
continie 0 que entremos en un NUevo Movi-
miento correctivo.

Repsol tiene la desgracia de que casi nunca re-
coge lo bueno y en cambio recoge muy bien todo

lo malo. Es un titulo que no tiene incorporados
en sus precios la compra de YPE. No ha recogido,
en su cotizacion la subida del crudo, y en cambio
en cuanto aparecen noticias de que se aumenta la
produccion el titulo flexiona a la baja. En ello ha
influido la "aventura” de su posible OPA sobre
Iberdrola entrando en la guerra del sector eléctri-
0.

RUMORES

ZELTIA espera que pase el
congreso de Amsterdam, pa-
ra anunciar acuerdo sobre la
venta de la licencia para el
farmaco et743, acuerdo fir-
mado ya con.la multina-
cional merck, y que contem-
pla el pago de dos formas,
una por la venta la licencia y
la otra por un canon sobre
las ventas del firmaco en to-
do el mundo menos en Euro-
pa, donde zeltia se quedara
con la
28/10/00
- El presidente de Lycos po-
dria abandonar la compafiia
tras la fusién. Los rumores
indican que Robert Davis,
presidente y fundador de
Lycos, ha llegado a un acuer-
do amistoso con Telefénica
para dejar su puesto cuando
se haga efectiva la fusién Te-
rra y Lycos.

Amper: Rumores de OPA
En las proximas semanas Te-
lefénica podria lanzar una
OPA amistosa sobre Sonera.

comercializacidn.

BBVA ofrece lineas especiales Nueva tarjeta con

a las empresas de Toledo

MONIcA MORENO
Toledo

La Federacion Empresarial
Toledana (Fedeto) ha ratifi-

Este ha sido el objeto del convenio que ha
firmado Fedeto vy la entidad bancaria

cado el convenio de cola-
boracion que la Confedera-
cién de Empresarios de
Castilla-La Mancha (Ce-
cam) firmé con el Banco
Bilbao Vizcaya Argentaria
y al que podran acogerse
todas las empresas asocia-
das a Fedeto. Se trata del
primer convevio de estas
caracteristicas que la orga-
nizacion ha firmado con el
nuevo BBVA, aunque ya se
habia firmado en los cinco
anos anteriores con el ante-
rior Banco Bilbao Vizcaya,
siendo Fedeto la primera
organizacion empresarial
de la region que empezo la
colaboracion con esta enti-
dad bancaria.

El acuerdo se enmarca
en la politica del BBVA de
apoyar a las empresas y se-

gun el director del BBVA
en la provincia de Toledo,
Fernando Javier Gonzdlez
Nieto, "se trata de un con-
venio que utilizan los pe-
quefios empresarios y au-
tonomas, fundamen-
talmente localizados en
pueblos, por las condicio-
nes preferenciales que ofre-
cen'.

Dentro de las operacio-
nes que se enmarcan den-
tro de este convenio se en-
cuentran una cuenta de
crédito, el préstamo perso-
nal a corto plazo, el présta-
mo personal medio plazo,
el préstamo hipotecario y
operaciones de comercio
exterior, entre otras. "Las
operaciones que s0n mas
demandadas por los em-
presarios de Toledo son las

En la imagen, un momento de la firma del convenio.

lineas de crédito y los des-
cuentos de papel comer-
cial", asegura Fernando Ja-
vier Gonzdlez.

Segun el presidente de
Fedeto, Angel Nicolas,
con este acuerdo se ofrecen
a las pymes diferenciales
maés bajos en los tipos de
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interés y comisiones de

apertura mas bajas”.

El periodo de vigencia :
de este convenio es hasta el
mes de diciembre de 2001
y a nivel regional se ha fija- -

do una

de pesetas.

linea de finan-?
ciacion de 15.000 millones

REDACCION
C-LM

i El Consejo Regional de Cama-
! ras que agrupa a las cinco Ca-
! maras de Comercio e Industria
i deCastilla-La Mancha, pondra
! en marcha, junto a CCM, la
! emision de una tarjeta de cré-
dito comercial que aminore, en
lo posible, el recargo porcen-
i tual, casi siempre elevado, al
i que tienen que hacer frente los
i comerciantes sobre las com-
! pras adquiridas por sus clien-
tes a través de tarjetas ordina-
' rias. Esta nueva tarjeta se lla-
mar- Tarjeta de Crédito Comer-
cio.

Serd antes de final de ano
cuando el convenio de colabo-
racién entre el Consejo Regio-
nal de Camaras y Caja Castilla-
i La Mancha quede ultimado

~ recargos minimos
para el empresario

La han creado el Consejo R.egi(mal
| de Camaras y CCM

para que la nueva Tarjeta de
Crédito Comercio pueda en-
trar en funcionamiento en los
primeros meses de 2001. Para
el sector de gasolineras, el con-
venio prevé un recargo del
0,75%, para el de alimentacion
un 1% y para el resto de secto-
res comerciales un 1,5%.

Poner a disposicion de co-
merciantes y consumidores los
medios de pago que faciliten
las transacciones comerciales
para aumentar los voltimenes
de negocio de los empresarios
del comercio ha sido el motivo
que ha impulsado a la Cimara
de camaras de la region, orga-
nismo que preside Juan Anto-
nio Leon Trivifio, para estudiar
con la entidad crediticia regio-
nal un sistema que lo haga po-
sible y resulte competitivo.



