D A0 LT N BRSO CAOLIN AI.AVADO
P. Provincial P. Nacional P, Provincial P, Nacional
Ton. Valor Ton, Valor Ton. Valor Ton. Valor
2.5%4 330 74.089 8.165 18,547 19.897 135,491 169.988
1.902 494 53593 5.946 18.189 20.945 136.384 166.845
- - 147,559 14,632 28.012 37.094 202,057 321.600

entes a otros productos aprove-
ateniéndonos a su escasa re-
6n econdmica.

su examen deduciremos las con-
s mas interesantes sobre la
lad y futuro de nuestro caolin.
Refiriéndonos al caolin bru-
tra produccion durante 1.972
ntaba el 3% de la nacional. En
‘el caolin obtenido en nuestras
¥ vendido sin tratar representa
7 del total espafiol. Sin embar-
‘repercusién econdmica es com-
amente de un 4% en 1.972 y
8,3% al afio siguiente. (En 1.974
entaje de caolin vendido sin
no alcanza repercusioén en el
xto nacional) lo que nos permite

A DE UNIFORMIDAD DEL LAVADO
A LA DEMANDA

deducir que nuestro mineral encuen-
tra una notable demanda que se tra-
duce en un precio de favor sobre el
resto del obtenido en los yacimientos
nacionales y que —imaginamos— vie-
ne obligado por su calidad.

Si nos referimos al caolin tratado,
podremos comprobar que las cifras
de produccién obtenidas son con res-
pecto al nacional un 13,68% en 1.972,
un 13,33 en 1.973 y un 13,86 en el
ultimo afio del que poseemos datos.
Los valores obtenidos como conse-
cuencia de tales producciones, repre-
sentan, sin embargo, solamente un
11,7% en 1.972yun 12,55y un 11,53 %
respectivamente en cada uno de los
afios siguientes, que nos demuestran
claramente, que el producto manipu-
lado, no cuenta con la buena clientela
del caso anterior y que viene a poner
en tela de juicio la altura nacional del
producto. Pero ;cdmo es posible que
un mineral adquirido al salir de la

ca Virtual de Castilla-La Mancha. Banzo, El. N.° 10, 1/8/1976.

mina a un precio beneficioso, pierda
despues de tratado, el interés del com-
prador? Esta claro que la materia pri-
ma, es por lo menos competitiva, ain
cuando en el ultimo afio nuestras em-
presas caoliniferas prefirieran no ven-
der el material en bruto para obtener
un mayor provecho de la explotacion
y también estd claro que el grado de
determinacién no debe estar a la altu-
ra de la materia prima obtenida, por
cuanto otros minerales con menor
precio inicial, alcanzan sin embargo,
en producto terminado, mejor cotiza-
cion que el nuestro. Aun cuando re-
sulte doloroso hemos de pensar, bien
en deficiencias del proceso de clasifi-
cacion y lavado, bien en deficiencias
de las instalaciones de tratamiento y
consecuentemente, en la imperiosa ne-
cesidad de su mejora.

Cuenca

Aqui rozamos el presente del caolin
provincial. Conversaciones tenidas
hace ya tiempo con algunos de los
empresarios de la zona de Carboneras
nos permiten asegurar que estan en el
problema. Ahora bien, conocer el
problema no es conceptualmente re-
solverlo y se hace preciso pasar de la
contemplacién, del planteamiento, a
los hechos. Esta claro para ellos que
hay que mejorar las instalaciones de
tratamiento actuales, pero también es-
ta claro que tal empresa requiere de-
sembolsos prohibitivos para indus-
trias, que generalmente podemos con-
siderar familiares. Cabe pensar en la
uniéon de todas o la mayoria de las
empresas existentes, en una o dos mas
poderosas y, por tanto, con mayor
capacidad de desenvolvimiento e in-
version. Pero esto, no es cosa facil de
conseguir y ante el volumen de inver-
sion preciso y la necesidad nacional
del producto, que ha proporcionado a
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