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deducir que nuestro mineral encuen-

tra una notable demanda que se tra-

duce en un precio de favor sobre el

resto del obtenido en los yacimientos

nacionales y que
—imaginamos— vie-

ne obligado por su calidad.

Si nos referimos al caolín tratado,

podremos comprobar que las cifras

de producción obtenidas son con res-

pecto al nacional un 13,68EFo en 1.972,

un 13,33 en 1.973 y un 13,86 en el

último año del que poseemos datos.

Los valores obtenidos como conse-

cuencia de tales producciones, repre-

sentan, sin embargo, solamente un

l l,7 ero en 1.972 y un 12,55 y un ll,53'Vo

respectivamente en cada uno de los

años siguientes, que nos demuestran

claramente, que el producto manipu-

lado, no cuenta con la buena clientela

del caso anterior y que viene a poner

en tela de juicio la altura nacional del

producto. Pero 6 cómo es posible que

un mineral adquirido al salir de la
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pondientes a otros productos aprove-

chables ateniéndonos a su escasa re-

percusión económica.

De su examen deduciremos las con-

secuencias más interesantes sobre la

actualidad y futuro de nuestro caolín.

Veamos: Refiríéndonos al caolín bru-

to nuestra producción durante 1.972

representaba el 3ero de la nacional. En

1.973 el caolin obtenido en nuestras

minas y vendido sin tratar representa

el 3,5IVE del total español. Sin embar-

go h repercusión económica es com-

parativamente de un 4IVE en 1.972 y

de un 8,3Eye al año siguiente. (En 1.974

el porcentaje de caolín vendido sin

lavar no alcanza repercusión en el

contexto nacional) lo que nos permite

FALTA DE UNIFORMIDAD DEL LAVADO
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mina a un precio beneficioso, pierda

despues de tratado, el interés deí com-

prador? Está claro que la materia pri-

ma, es por lo menos competitiva, aún

cuando en el último año nuestras em-

presas caoliníferas prefirieran nó ven-

der el material en bruto para obtener

un mayor provecho de la explotación

y también está claro que el grado de

determinación no debe estar a la altu-

ra de la materia prima obtenida, por

cuanto otros minerales con menor

precio inicial, alcanzan sin embargo,
en producto terminado, mejor cotiza-

ción que el nuestro. Aún cuando re-

sulte doloroso hemos de pensar, bien

en deficiencias del proceso de clasifi-

cación y lavado, bien en deficiencias

de las instalaciones de tratamiento y

consecuentemente, en la imperiosa ne-

cesidad de su mejora.

Aqui rozamos el presente del caolín

provincial. Conversaciones tenidas

hace ya tiempo con algunos de los

empresarios de la zona de Carboneras

nos permiten asegurar que están en el

problema. Ahora bien, conocer el

problema no es conceptualmente re-

solverlo y se hace preciso pasar de la

contemplación, del planteamiento, a

los hechos. Está claro para ellos que

hay que mejorar las instalaciones de

tratamiento actuales, pero también es-

tá claro que tal empresa requiere de-

sembolsos prohibitivos para indus-

trias, que generalmente podemos con-

siderar familiares. Cabe pensar en la

unión de todas o la mayoría de las

empresas existentes, en una o dos mas

poderosas y, por tanto, con mayor

capacidad de desenvolvimiento e in-

versión. Pero esto, no es cosa fácil de

conseguir y ante el volumen de inver-

sión preciso y la necesidad nacional

del producto, que ha proporcionado al
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