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A S A M B L E A  G E N E R A L  LOS CONSEJEROS GENERALES APROBARON POR UNANIM IDAD EL PLAN DE ACTUACIÓN PARA 2002

M. M. CASADO

El presidente de Caja Castilla-La Mancha, Juan Pedro Hernández Moltó y el director general de la entidad, Ildefonso Ortega, informaron en rudad de 
prensa sobre los proyectos de CCM para 2002 y sobre la Asamblea General que se desarrollo ayer en Cuenca.

CCM espera unos beneficios 
de 12.000 millones en 2001
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T. Saiz
CUENCA

Los beneficios de Caja Casti
lla-La Mancha (CCM) en el año 
que está a punto de finalizar 
podrían alcanzar los 12.000 mi
llones de pesetas antes de im
puestos, según informó ayer el 
presidente de la entidad, Juan 
Pedro Hernández Moltó, quien 
aseguró que el proceso de cre
cimiento que está desarrollan
do CCM sólo ha comenzado, ya 
que en un futuro aspiran a al
canzar los 20.000 millones de 
pesetas de beneficio.

En este sentido, señaló que 
una muestra del crecimiento 
que está teniendo la entidad 
puede ser el margen de explo
tación conseguido hasta finales 
del mes de noviembre, que es
taba situado en un 35,90 por 
ciento.

El presidente de CCM afirmó 
que estos datos reflejan que se 
han cumplido los objetivos 
marcados el año pasado “y 
CCM se encuentra en las m e
dias de crecimiento del sector e

incluso en algunos de los indi
cadores, por delante de la me
dia del sector” .

Juan Pedro Hernández Moltó 
realizó estas declaracioens en 
rueda de prensa al término de 
la Asamblea General de CCM, 
que aprobó ayer en Cuenca un 
presupuesto de 2.419 millones 
de pesetas para su Obra Social 
y Cultural. Este presupuesto su
pone un incremento del 20 por 
ciento con respecto al año pa
sado.

Hernández Moltó insistió en 
que la mejor obra social de la 
entidad es ofrecer créditos en 
las mejores condiciones posi
bles al conjunto de ciudadanos 
pero, en cualquier caso, “las 
características fundacionales 
de la entidad obligan a devolver 
a la sociedad parte de los bene
ficios que obtiene”.

Por su parte, el director ge
neral de CCM, Ildefonso Ortega, 
aseguró que la entidad está me
jorando en eficiencia para que 
la rentabilidad de los ingresos 
que tiene la Caja sea mayor “y

eso nos permitirá un plus de ca
pacidad competitiva en Casti
lla-La Mancha y también a ni
vel nacional e internacional 
dentro del sector Cajas” , dijo.

E s tra te g ia s  d e  a c tu a c ió n
Por otro lado, entre sus pun

tos más destacados la Asam
blea General aprobó por unani
midad las estrategias y el plan 
de trabajo que desarrollará a lo 
largo del año 2002.

Según explicó Ildefonso Orte
ga, entre estas estrategias para, 
el próximo año figura un mayor 
acercamiento al cliente, desa
rrollando líneas electrónicas 
que permitan que éste pueda 
acceder en tiempo real a nume
rosos servicios

Por otro lado, se continua
rán potenciando los activadores 
y tarjetas para ofrecer servicio 
en cualquier sitio y, en colabo
ración con las empresas, se tra
bajará para impulsar el desa
rrollo de la economía empresa
rial en Castilla-La Mancha.

En el ámbito de la banca ma

yorista CCM tiene previsto am
pliar las emisiones fuera del 
país y desarrollar productos 
vinculados a la corporación, en 
el sector de las empresas de se
guros o de viajes.

De cara a los medios de pro
ducción, Ildefonso Ortega insis
tió en que los empleados de 
CCM han de contar con un apo
yo absoluto de la entidad, que 
ha de ofrecerles los medios téc
nicos necesarios para que el 
trabajo en las oficinas “deje de 
ser tan burocrático” . En este 
sentido, puso como ejemplo la 
tarea de contar dinero, una la
bor que pueden realizar las 
máquinas permitiendo al em
pleado que mire al cliente a la 
cara.

Para Ildefonso Ortega, “vie
nen tiempos de desarrollo tec
nológico y de puesta en valor de 
toda la capacidad de CCM a la 
hora de ofrecer los mejores ser
vicios a sus clientes.

La Asamblea General está 
compuesta por 160 consejeros 
generales.

C R E C IM IE N T O

CCM desarrollará 
un importante 
plan de
expansión

T.S

Caja Castilla-La Mancha 
desarrollará un importante 
plan de expansión dentro 
de la región y a nivel na
cional.

Según explicó el director 
general de la entidad, Ilde
fonso Ortega, CCM dejará 
de ser bimillonaria con el 
cambio de moneda, ya que 
su balance será de 9.000 
millones de euros, “pero 
esta globalización de la 
economía europea va a 
permitir que los castellano- 
manchegos seamos capa
ces de dar servicios en Eu
ropa con instrumentos co
mo CCM”.

Ildefonso Ortega insistió 
en que Castilla-La Mancha 
es el mercado fundamental 
de CCM, “pero lo que que
remos hacer es acompañar 
a nuestros empresarios y a 
nuestros clientes fuera” . 
En ese sentido, CCM tiene 
previsto ampliar su posi
ción en el Mediterráneo y 
en el centro de España.

Así, la entidad consoli
dará su expansión en la zo
na de Valencia, Alicante y 
Murcia. En Madrid refor
zará su presencia en los 
municipios situados alre
dedor de la M-40 y en las 
líneas de salida del núcleo 
central de la capital de Es
paña.

También está previsto 
cubrir los servicios que se 
demandan ya en Zaragoza, 
Valladolid, Córdoba y más 
adelante en Sevilla y otros 
núcleos de población.

Ildefonso Ortega asegu
ró que la expansión de 
CCM será “meditada y ri
gurosa” . En este sentido, 
explicó que la entidad “ha 
proyectado su expansión 
siguiendo las pautas de ri
gor, rentabilidad y capaci
dad de servicios”.

Por su parte, el presi
dente de CCM, Juan Pedro 
Hernández Moltó, señaló 
que la expansión de esta 
entidad “es una decisión, 
pero también una obliga
ción, ya que hoy en día difí
cilmente podríamos aten
der las demandas de nues
tros propios clientes de 
Castilla-La Mancha sin te
ner oficinas de servicio en 
plazas donde ellos están 
trabajando con sus iniciati
vas, sus proyectos y sus 
clientes”.

Teniendo en cuenta esta 
prioridad, Hernández Mol
tó aseguró que CCM tiene 
una gran aspiración de se
guir con su mercado tradi
cional de economía domés
tica y la vocación de con
vertirse en un banco de pe
queña y mediana empresa, 
siendo una de las mejores 
entidades hipotecarias del 
país.
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