deberiamos preguntarnos:
ipor qué firmé Jennifer
Morter, en nombre de la
Agrupacion Provincial de
Hosteleria 'y Turismo el con-
venio en virtud del cuél se
ponia en marcha el Plan de
Dinamizacion Turistica ‘Va-
lle del Cabriel’.

Pues, porque un Plan de
Dinamizacioén Turistica efi-
caz en el tiempo y en el es-
pacio no puede confiar sélo
en la inversion publica sino
que debe atraer también a
la privada y, porque esa in-
version privada es capaz de
crear infraestructuras turis-
ticas vitales y de calidad
para que el turismo sea una
realidad. Nos estamos refi-
riendo a restaurantes, hote-
les, casas rurales, empresas
de turismo rural, etc., en de-
finitiva, a todo aquello que
hace posible atraer no solo
a un turismo de paso sino a
un turismo que se desplace
a proposito a la zona y per-
nocte en ella.

Para convencer a la ini-
ciativa privada Rogelio Par-
do, jugd una baza clave: la
ubicacion estratégica de los

cuenta: una vez que el tu-
rista llega a esta parte de la
provincia de Cuenca y la
descubre, es muy posible
que en su proximo viaje
quiera seguir descubriendo
otros parajes conguenses.

Turismo de Interior

El convenio firmado (y ésto
lo destacd el secretario de
Estado de Comercio y Tu-
rismo, que sabe mucho de
estas cuestiones) reserva-
ba una parte importante a
la promocién y ‘venta’ tu-
ristica de la Ribera del Ca-
briel. La herramienta a uti-
lizar no podia ser otra que
internet.

Asi pues en el Plan de
Dinamizacidn Turistica ‘Va-
lle del Cabriel’ se instaba a
los ocho municipios benefi-
ciados a crear un portal de
internet que albergara toda
la informacion de utilidad
referente a la zona. A di-
cho portal se accederia des-
de la pagina web que el Mi-
nisterio de Economia dedi-
ca al Turismo en Espafia,
www.spaininfo.com, y que
es muy visitada desde todos

municipios que los rincones
integran la Ri WV del mundo
fiPl (Q captando
briel, a dos ho- 1d objetivo esque los gran parte
ras de Madrid y municipiosde la Ribera del turismo
a una de Valen- _— que acude a
cia, dos de los del Cabriel ‘optena un disfrutar de
centros neural- fiitiliv[econémicoy_ sus vacacio-
gicos del pais. socialen base aun nes dentro
La Agrupa- de nuestras
cién provincial fronteras.
de Hostelerfa y compatibleconel La pro-
Turismo lo sabe . . mocion, uni-
y, por eso su medio ambiente da a la
apuesta porel ‘moda’ o
Cabriel, sus ‘cambio’

municipios y Sus recursos
es fuerte y clara, tal y como
afirmé Jennifer Morter, du-
rante la firma del convenio.
Ademas, el reclamo de la
zona provocaria otro bene-
ficio, digno de tener en
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(da igual como lo Ilamen)
del tipo de turismo que a dia
de hoy se realiza (el turis-
mo de ‘Sol y Playa’ se esta
viendo desbancado por el
turismo de interior, rural y
cultural) es para esta ‘des-
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Lasautoridadespresentesen lafirma aprovecharon la oportunidadpara recorrerparte de este

belloparaje naturalconformadopor 1.662 hectéreas.

conocida’ zona una favora-
ble ventaja.

A este aspecto se refe-
ria la consejera de cultura
cuando dijo que la Junta de
Comunidades de Castilla-
La Mancha estaba apos-
tando claramente por fo-
mentar el turismo de inte-
rior y por convertir la Re-
gion en el principal destino
turistico en Espafia.

Los planes de Dinamiza-
cién Turistica, dijo, son «un
instrumento de desarrollo»
que lo hacen posible y, por
eso, ‘Valle del Cabriel’ es
el octavo de estas caracte-
risticas que se formaliza en
la Comunidad Autonoma.
Hay, sin embargo, en car-

tera tres mas respecto a los
cuales Araceli Mufioz se
mostraba optimista: el Plan
de Excelencia Turistica para
Cuenca capital, el denomi-
nado ‘Rutas del vino’, en
Alcéazar de San Juan vy, ‘Ri-
bera del Tajo’, en el entor-
no de Trillo - Guadalajara.

Y es que, la consejera
confia ciegamente en estas
iniciativas porque han de-
mostrado con creces que
dan resultados positivos los
cuales pueden, como expli-
co, traducirse en cifras de
una manera sencilla y, a la
vez, reveladora. En 1996,
dijo Castilla-La Mancha
contaba con 60 casas rura-
les. Hoy, en 2003, el nime-



