dos sean los adecuados, y eso lo po-
demos hacer. Eso depende de noso-
tros, porque no estamos hablando de
imposibles o de utopias, estamos
hablando de una realidad, que noso-
tros podemos abordar, exactamente
igual que lo abordan los franceses o
los italianos. Exactamente igual.
Nosotros tenemos unos vinos sus-
ceptibles de estar en el mercado en
las mismas o mejores condiciones
que cualquier otro producto, ahora,
necesitamos alcanzar, necesitamos
tener esa cordura de la que yo habla-
ba al principio por parte de los im-
plicados, de los vinateros, sabiendo
qué es lo que se debe producir,
como se debe produciry a qué mer-
cados debemos dirigimos, y eso co-
nocido como absolutamente necesa-
rio para abordar la comercializa-
cion, porque en definitiva esto es
problema de comercializacion, esta
claro que no es problema de produc-
cion, produccién yo creo que tene-
mos suficiente, pues abordar esos
problemas con criterio, es por parte
de todos absolutamente necesario.
Las ayudas regionales serdn impor-
tantes y seguramente se cumplirdn
esos pronosticos que yo he oido de-
cir a mas de uno en este despacho:
«Ya verds como cuando estemos en
el Mercado ComuUn nuestra situa-
cién mejora contra la opinion de los
demas».

-, Qué beneficios podra reportar a
Castilla-La Mancha el ingreso de
Espafia en la CEE?

-Y o creo que la solucién de nues-
tras ventajas a la entrada en el Mer-
cado Comun, tiene que ser obvia.
Nosotros, por principios generales
basicos, no podemos estar ajenos al
Mercado Comdun, por lo tanto, el
que piense de otra manera, creo que
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En FITUR, Castilla-La Man-
challevara acabo unagran pro-
mocion turistica de la Region.
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se equivoca. Concretamente en Cas-
tilla-La Mancha, Regién que lo Uni-
co que tiene es perspectiva de histo-
rizacion, por decirlo de alguna ma-
nera, y no industrializacion, tiene
un beneficio inicial importante, que
es adaptar nuestros procesos pro-
ductivos, nuestras unidades de pro-
duccién” lo que demande el Merca-
do Comun, y esto estamos con dis-
posicion de hacerlo. En los sectores
ya tradicionales de nuestra econo-
mia regional, como puede ser el cal-
zado, el textil, o el mueble, yo creo
que ninguno de ellos sale perjudica-
do con nuestro ingreso en el Merca-
do Comun. Nosotros vamos a tener
las posibilidades de entrar, cara in-
cluso a otros mercados ajenos al
Mercado Comun, con una etiqueta
que hoy es fundamental y que tam-
bién quien no quiera ver esto se
equivoca, pues vamos a tratar de
vender en otros mercados, diciendo
que somos Mercado Comun, cosa
que hoy, quiérase o no, nos esta per-
judicando. Es decir, nosotros tendre-
mos mucha mas solvencia yendo a
mercados ajenos al Mercado Co-
mudn, que como pais no miembro.
Entonces, en una region como la
nuestra, repito, las posibilidades que
se ofrecen son 6ptimas y los resulta-
dos a corto y a medio plazo, eviden-
temente positivos.
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-Finalmente diganos qué no le
gustaria dejar pendiente alfinal de
su labor como consejero de Industria
y Comercio.

-El dia que se produzca mi cese, y
ésta es una sensacion que no debe-
mos perder nadie porque se ajusta a
la verdad (el dia en que el presidente
Bono tenga a bien comunicar el de-
creto con mi cese, yo inmediatamen-
te volveré al Banco Exterior, que es
mi trabajo habitual de toda la vida, y
esto no serda mas que una experien-
cia y un periodo de tiempo entrafia-
ble y muy agradable). Entonces, el
dia que esto suceda, a mi me gustaria
que nuestra presencia hubiese mejo-
rado los niveles de empleo en la Re-
gion. De no conseguirlo, para mi
serd lo mas doloroso, como supongo
lo sera también para todos mis com-
pafieros de Gobierno, porque si algo
nos duele a todos es esa lacra terrible
del paro. Por tanto, repito, el no ha-
ber conseguido mejorar esos niveles
de empleo, serd lo méas doloroso que
a mi-sobre todo como consejero de
Industria y Comercio- me pueda
ocurrir.

Ha transcurrido méas de una hora
de conversacion interesante y since-
ra. Fernando Novo ha aguantado el
tipo en todas y cada una de nuestras
preguntas, ofreciéndonos un pano-
rama amplio de los problemas, reali-
zaciones y proyectos de su Conseje-
ria. Por nuestra parte hemos procu-
rado, una vez mas, servir a nuestros
lectores. Por supuesto que el dialogo
mantenido con nuestro politico re-
gional dio para mucho méas de lo que
aqui se recoge, pues hemos tomado
de sus palabras sélo aquello que nos
parecié fundamental.

José TOBOSO



