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CIUDAD REALS

AL DIA.
(_¥} MODERAR EL-CONSUMO PE-
.Ezjog SE AL FRIO. Las olas.de frio co-
-mo la que ha azotado durante estos
dias a la provincia de Ciudad Real no son muy habi-
tuales y, sobre todo, ha sorprendido tras un otofio
coh temperaturas suaves y escasez de {luvia. En es-
ta circunstancia es comprensible que los ciudadrea-

lefios eleven el termostato de sus calefacciones y

que disparen el consurmo. No obstante, la modera-

cién no debe olvidarse en este tipo de situaciones,
mdxime en un momento en el que se estdn anali-
zando en Europa los efectos del cambio climatico y
se cuestionando el modelo consumista de la socie-

_ dad actual. Las recomendaciones sobre la necesi-

dad de ser cautos en cuanto al uso de la calefac- |
ci6n también se estan transmitiendo por parte Y
del Ejecutivo nacional, que recuerda en anun-
cios publicitarios que basta con poner el ter-
mostato a 21 grados, aunque algunos ciudadreale-
fios consideran que es una temperatura insuficien-
té para mantenerse calientes. / M. L.

PVIVIENDA

. Angel Sanchez asegura
que habrd una nueva edi-
cién este afio, como ade-
lant6 este diario, y Maria-
no Ledn destaca que trata-
rén de abarcar una mayor
parte de la provincia.

. M L. / CIUDAD REAL
El primer Salén dela Oportumdad
Inmobiliaria’ (Inmoimagina) que
se celebr6 en Ciudad Real durante

- el vltimo fin de semana de no-
viembre permitié concertar 700
visitas a inmuebles, realizar 200
reservas y cerrar cien operaciones
de venta de viviendas, segiin los
datos facilitados ayer en rueda de

prensa por Angel Sanchez, organi- -

zador del evento.

Sanchez recordd que enla fe-
ria se pusieron a la venta mil vi-
viendas y que recibieron a unos
6.000 visitantes, el 80 por ciento
de los cuates estaban interesado
en adquirir un inmueble, por lo
que dio pie a establecer unos 4.000
contactos comerciales.

Calificé el salén como «extraor-
dinariamente positivo» y aseguré
que volverdn a realizar una nueva
edicidn, tal y como adelantd este
periddico, la cual podrfa tener lu-
gar durante el préximo mes de ju-

nio y en el que habra «una masiva

afluencia de expositores», ya que
empresas que no participaron en
la primera edicién va han dicho
‘s’ a su participacién en la segun-
da. Ademds, por parte de los orga-
nizadores pusieion de manifiesto

su intencién de abarcar una ma- .

6.000

es el niumero de visitantes con el
que se cerrd la primera edicién
del Salén de la Oportunidad
Inmobiliaria. Desde la organiza-
cién recordaron que no se trata-
ba una feria para un publico .
masivo, sino para el que tenfa
intencién real de comprar.

~ Inmoimagina propi¢i6
- 700 visitas y el cierre de
cien operaciones de venta |

La organizacién del primer Salén de la Oportumdad Inmobiliaria
destaca que los resultados fueron «extraordmanamente positivoss»

yor parte de la pmvincia

En la rueda de pretisa también

estuvo presente Mariano Ledn,
presidente la Asociacion Provin-
cial de Empresarios de la Cons-
truccién (APEC), que colaboré en
el evento. Leén destaco que se tra-
taba de «una experiencia pionera,
necesaria y demandada por las
empresas» y que tuvo unos resul-

tados satisfactorios tanto para el

salén como para los visitantes,
pues afir_mé que existia «mucha
demanda que esperaba el ajuste

de precios» y que éstos <han toca-.
do suelo en gran parte de las pro- .

mociones»,

Afadié que es un buen mo-
mento parala compra - previo ala
reforma fiscal que prevé el aumen-
to del IVA- yrecordd que la linea
de trabajo de los bancos es distin-
ta cuando la premeocidn es de obra
nueva y tiene ya una financiacidn,
(20% de entrega por parte del
comprador y 80% de crédito), co-
mo en el caso del salén, mientras
que es«distinto es si hay que salir
al mercado a buscar financiacidn».

El responsable de la APEC ase-
verd que el resultado del saldn se
tradujo en «un incremento de las
operaciones con respecto alos seis
meses anteriores» y explicé que
incorporardn nuevos productos a
la préxima edicién conforme ago-
ten los que disponen en la actuali-
dad. \

Ademas, Angel Sdnchez indic6
que el «triple condicionante» que
ha derivado en el éxito del primer
Salén de la Oportunidad Inmobi-
liaria fure «una oferta adecuadan;
unas «condiciones de precio 6pti-

4,000

es el numero de contactos
comerciales que posibilitd esta-
blecer Inmoimagina. A través de
ellos se lograron concertar 700
visitas para ver inmuebles y ello
dio lugar a 200 reservas de las
cuales cien han culminado con
éxito en ventas.
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sial Dong Ings |

mo» ¥ «un contexto favorable ¥ .
mejorandon.

Poriltimo, Sanchez sefialé el
grado de colaboracién «fluido»
que tuvieron con la APEC.

Uno de los stand que particips en el | Salén de la Oportunidad Inmobiliaria. ; T.F.
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