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AL DÍA. 
MODERAR EL CONSUMO PE­
SE AL FRÍO. Las olas de frío co­
mo la que ha azotado durante estos 

días a la pi:ov¡nc¡a de Ciudad Real no son muy habi­
tuales y, sobre todo, ha sorprendido tras un otoño 
con temperaturas suaves y escasez de lluvia. En es­
ta circunstancia es comprensible que los ciudadrea-

leños eleven el termostato de sus calefacciones y 
que disparen el consumo. No obstante, la modera­
ción no debe olvidarse en este tipo de situaciones, 
máxime en un momento en el que se están anali­
zando en Europa los efectos del cambio climático y 
se cuestionando el "modelo consurnista de la socie­
dad actual. Las recomendaciones sobre la necesi­

dad de ser cautos en cuanto al uso de la calefac 
ción también se están transmitiendo por parte 
del Ejecutivo nacional, que recuerda en anun­
cios publicitarios que basta con poner el ter­
mostato a 21 grados, aunque algunos ciudadreale-
ños consideran que es una temperatura insuficien 
té para mantenerse calientes. / M. L. 
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Inmoimagina propició 
700 visitas y el cierre de 
cien operaciones de venta 
La organización del primer Salón de la Oportunidad Inmobiliaria 
destaca que los resultados fueron «extraordinariamente positivos» 

• Ángel Sánchez asegura 
que habrá una nueva edi­
ción este año, como ade­
lantó este.diario, y Maria­
no León destaca que trata­
rán de abarcar una mayor 
parte de la provincia. 

• M. L / CIUDAD REAL 

El primer Salón de la Oportunidad 
Inmobiliaria (Inmoimagina) que 
se celebró en Ciudad Real durante 
el último fin de semana de no­
viembre permitió concertar 700 
visitas a inmuebles, realizar 200 
reservas y cerrar cien operaciones 
de venta de viviendas, según los 
datos facilitados ayer en rueda de 
prensa por Ángel Sánchez, organi- • 
zador del evento. 

Sánchez recordó que en la fe­
ria se pusieron a la venta mil vi­
viendas y que recibieron a unos 
6.000 visitantes, el 80 por ciento 
de los cuales estaban interesado 
en adquirir un inmueble, por lo 
que dio pie a establecer unos 4.000 
contactos comerciales. 

Calificó el salón como «extraor­
dinariamente positivo» y aseguró 
que volverán a realizar una nueva 
edición, tal y como adelantó este 
periódico, la cual podría tener lu­
gar durante el próximo mes de ju­
nio y en el que habrá «una masiva 
afluencia de expositores», ya que 
empresas que no participaron en 
la primera edición ya han dicho 
'sí' a su participación en la segun­
da. Además, por parte de los orga­
nizadores pusieron de manifiesto 
su intención de abarcar una ma­

yor parte de la provincia. 
En la rueda de prensa también 

estuvo presente Mariano León, 
presidente la Asociación Provin­
cial de Empresarios de la Cons­
trucción (APEC), que colaboró en 
el evento. León destacó que se tra­
taba de «una experiencia pionera, 
necesaria y demandada por las 
empresas» y que tuvo unos resul­
tados satisfactorios tanto para ef 
salón como para los visitantes, 
pues afirmó que existía «mucha 
demanda que esperaba el ajuste 
de precios» y que éstos «han toca­
do suelo en gran parte de las pro­
mociones». 

Añadió que es un buen mo­
mento para la compra - previo a la 
reforma fiscal que prevé el aumen­
to del IVA- y recordó que la línea 
de trabajo de los bancos es distin­
ta cuando la promoción es de obra 
nueva y tiene ya una financiación, 
(20% de entrega por parte del 
comprador y 80% dé crédito), co­
mo en el caso del salón, mientras 
que es «distinto es si hay que salir 
al mercado a buscar financiación». 

El responsable de la APEC ase­
veró que el resultado del salón se 
tradujo en «un incremento de las 
operaciones con respecto a los seis 
meses anteriores» y explicó que 
incorporarán nuevos productos a 
la próxima edición conforme ago­
ten los que disponen en la actuali­
dad. \ 

Además, Ángel Sánchez indicó 
que el «triple condicionante» que 
ha derivado en el éxito del primer 
Salón de la Oportunidad Inmobi­
liaria fue «una oferta adecuada»; 
unas «condiciones de precio ópti-
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6.000 
es el número de visitantes con el 
que se cerró la primera edición 
del Salón de la Oportunidad 
Inmobiliaria. Desde la organiza­
ción recordaron que no se trata­
ba una feria para un público . 
masivo, sino para el que tenía 
intención real de comprar. 

4.000 
es el número de contactos 
comerciales que posibilitó esta­
blecer Inmoimagina. A través de 
ellos se lograron concertar 700 
visitas para ver inmuebles y ello 
dio lugar a 200 reservas de las 
cuales cien han culminado con 
éxito en ventas. 

mo» y «un contexto favorable y 
mejorando». 

Por último, Sánchez señaló el 
grado de colaboración «fluido» 
que tuvieron con la APEC. Uno de los stand que participó en el I Salón de la Oportunidad Inmobiliaria. / 1 . F. 

El Origen del vino 

-X.-:-

MMM ",.' ,^C 

D f N o MIN ATIO NO E -O BIG E fiT , 
* ^ ^ - ^ . ' • « ^ * " • 

'••^ 

i-.-^t 

• • ' " ,s . , : • < • * - N * . ; 

f^SfC^ 

•fW • asuBna mtwxo 
«mi/ tmoiOisuSAtTnAWNO 

'Castiila-La RSanciía 

;:Póndd EürppeóiAgfítólá d̂ ^̂  en laszoiías furales> 

; - ^ , ^ . - , % „ ' - . 

Consejo Regulador D.O. La Mancha 
Av. Criptana, 73 • 13600 Alcázar de San Juan (Ciudad Real ) 

TeL +34 926 541 523 • Fax +34 926 588 040 • vvww.lamanchado.es 

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Tribuna de Ciudad Real, La. 16/12/2009.


