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TIEMPO DE ACEITUNA

la DOP para respaldar los procesos de elabora-
ción y promoción de sus aceites de alta calidad.

Cólliga explica que han empezado a trabajar en 
esta calidad con recolecciones más tempranas 
para evitar heladas, informa, un fenómeno que 
deshidrata y rompe la estructura celular de la 
aceituna y provoca procesos oxidativos.

También “conseguimos un fruto más más intenso 
y fresco”, y “permitimos que el árbol descanse  y 
vuelva con más fuerza en primavera”. Igualmente, 
preservan el fenómeno de la vecería.

Precisamente, el adelanto permitirá que la pre-
sente recolección de la DOP culmine en Navi-
dades, fecha en la que prevén  “tener el aceite 
guardado y preparado para el disfrute de los 
consumidores”.

La DOP tendrá los principales clientes de sus 4 
millones de kilos de aceite certifi cado en el mer-
cado local de proximidad, y también en la ex-
portación al sudeste asiático, principalmente en 
China, que se suma a una pequeña parte de mer-
cado en EEUU y Canadá.

Respecto a los miembros de la entidad certifi -
cadora, Cólliga valora la diversidad de modelos, 
desde una economía más social que representan 
las cooperativas ‘Nuestra Señora de las Nieves’ 
de Almagro, ‘Santo Cristo’ de Granátula, ‘Oleo-
vinícola Campo de Calatrava’ de Bolaños y ‘San-
tiago Apóstol de Morall, hasta las industrias par-
ticulares Aceites Olivar del Valle y Olivapalacios

Precios
Respecto a las cotizaciones en origen, Cólliga espera 
repuntes en una campaña que se ajustará de manera 
favorable para España, frente a la de otros produc-
tores tradicionales como Túnez, Italia y Grecia, este 
año con menor producción.

“Los precios están un poco más altos de cómo aca-
baron la campaña del año pasado (hasta septiembre) 
pero muy bajos, lamenta, a unos 2,60 euros el kilo 
de AOVE

El técnico abunda en que el aceite español tendrá 
más protagonismo en el abastecimiento mundial. 
Al parecer, las previsiones de consumo del Consejo 
Agrícola Internacional son de 3.100 millones de kilos 
de aceite, una cantidad que, a su juicio, tendrá una 
cobertura perfecta con los casi 3.000 millones de 
kilos de producción estimada (casi la mitad españo-
la), más los enlaces.

En su opinión, “podemos jugar en unos niveles de 
oferta y demanda” donde los precios tendrían que 
ser “razonables” para todos los miembros de la ca-
dena, desde el agricultor para que “se pueda defen-
der en el campo”, hasta los comercializadores con 
sus márgenes y los consumidores sin altísimos car-
gos en sus cestas de la compra al incorporar este 
gran alimento.

Por ello, ante la previsible regulación del mercado, 
Cólliga espera que no sea necesaria la activación del 
mecanismo de mercado para la retirada y almacena-
miento de parte del aceite, con el fi n de conseguir 
repuntes en los precios de las compraventas.

La campaña de aceituna de esta tem-
porada está marcada por la pandemia 
del coronavirus y los protocolos es-
tablecidos para soslayar y prevenir 
posibles brotes.

Los planes de trabajo, señalan desde 
la DOP Aceite Campo de Calatrava, 
incluyen las pautas higiénicas y sa-
nitarias establecidas por la Adminis-
tración regional.

Los trabajadores están cumpliendo 
las medidas de protección genera-
les, como la distancia de seguridad, 
el uso de mascarilla, y la desinfección 
de manos.

Durante la jornada, de 7,45 a 14 horas 
y de 15 a 17 horas, trabajan con dis-
tancias sufi ciente para evitar posi-
bles cadenas de transmisión.

Por su parte, los empleadores han de elaborar un plan de contingencia para actuar en casos de 
positivos y un registro, como ya sucedió con la campaña de la vendimia, con la relación de sus 
asalariados, sus contactos telefónicos y otros datos sobre el lugar donde se alojan.

El gerente de la DO; César Cólliga, explica que el espacio abierto del campo garantiza la distancia 
de seguridad, así como el uso del instrumental de manera personalizada previene la infección 
por contacto.
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