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En BBVA, te ofrecernos una taueta paro ‘REGALAR": se
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cjue guste realmente Te piasentamos lanueva Taijeta Regalo

Usa tarjeta personalizada que se caiga con la cantidad de
cineio que tu eiiias entre 30y 1.500 euros, para regalada a
quien i quieras y que se la gaste en lo que mas le apetezca

) admitida en més de 5 millo

quien contrata la tarjeta
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Tarjetas > Para regalar > Felices Fiestas

Para Navidades seras el motor Papa
Noel

Porque si regalas la Tarjeta Regalo acertaras
seguro y haras un regalo muy original.

También puedes ~ fFelices Fiestas

hacer el regalo
por e-mail

Con el CyberReqalo
puedes enviar una
Cybertarjeta para
regalar y una postal
electrénica totalmente
on-line.

ive

Inicio| 'A V 2"

' Pr?pa Noel
un gran regalo?

" jvmftec.o..rte nieve.
¢AUN regalas dinero en un sobre?

.0 Lli i: [5AdobaPaoaMakei6.0Tat...i[i:]laC ab,

Losbancosy las Cajas deAhorrotambién ofrecen
regalo ‘ofertadaporLa Cadlca. Abajo, la ofertada de

no tienen que proceder a los
tan sabidos «cambios», muy
comunes sobre todo tras la
época navidefia. «En nues-
tra tienda son muy utiliza-
das por los maridos», nos
explicaba, «para los que re-
sulta una muy buena solu-
cién».

¢Pero como las reciben
los destinatarios?.

La reaccion mas comun
es la sorpresa (no se puede
negar que se trata de un
regalo tan original como Util)
aunque la realidad es que
«todavia nos sigue gustan-
do abrir el paquete y encon-
trar un regalo, regalo», ex-
plicaba a nuestra revista
Maria del Mar Vazquez,

¢Quién ha dicho que en el calceti

n no cabe Exclusiva para los que se han

portado bien

Flor de Navlriari
Para que estas fiestas sean
diferentes
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quien reconoce haber reci-
bido alguna tarjeta de este
tipo aunque no haber rega-
lado ninguna. «No sé, lo sigo
viendo algo frio, ¢no?».

De opinidn parecida es
Verdnica Rodriguez quien
aseguraba no haberlas uti-
lizado nunca porque «yo
siempre tengo muy claro
qué regalar y, normalmente
acierto con mis compras.
Ademdas me gusta comprar
regalos porque me parece
divertido».

Las Asociaciones de
Consumidores de momento
no tienen queja de ellas aun-
que advierten sobre algunos
de sus mayores inconve-
nientes: la caducidad (entre
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seis meses y un afio) y la
imposibilidad de canjearlas
por dinero. «Teniendo esto
claro, no tiene por qué ha-
ber problemas», afirman.

Los Bancos

Es tal la aceptacion que
este tipo de ‘tarjetas - re-
galo’ esta teniendo entre la
ciudadania que los Bancos
y las Cajas de Ahorro se
han hecho eco de esta ten-
dencia ofreciendo a sus
clientes dicho servicio. Val-
ganos como ejemplo, el
BBVA'y La Caixa, dos en-
tidades punteras en la aten-
cion al cliente y que las dis-
pensan ya con gran asidui-
dad.

El sistema empleado es
similar al que hemos descri-
to anteriormente aunque en
esta ocasion se adhiere una
ventaja mas, puesto que las
tarjetas regalo emitidas pol-
las entidades financieras
permiten que el destinata-
rio no sélo elija el regalo que
desea sino también el co-
mercio donde quiere adqui-
rirlo (mas de cinco millones
de establecimientos en todo
el mundo). No obstante,
este sistema también pre-
senta una desventaja extra:
la tarjeta regalo exige un
importe minimo (normal-
mente de entre 6 y 30
euros) y limita un maximo
(unos 1.500 euros).

Para adquirir una tarje-
ta de estas caracteristicas,
en ninguna de las dos enti-
dades financieras te exigen
ser cliente, es decir, tener
cuenta con ellos. Simple-
mente se solicita, se prepa-
ga y uno se la lleva a casa
para posteriormente entre-
garsela a su destinatario.

Si existe, sin embargo,
una diferencia importante
entre la ‘tarjeta - regalo’
ofertada por el BBVA y la
ofertada por La Caixa. La

primera es una tarjeta
Maestro (MasterCard) que
tras ser consumido su sal-
do deja de tener valor mien-
tras que la de La Caixa, que
se emite dentro del sistema
VISA, puede ser recarga-
da por el usuario a través
de ‘Linea Abierta’ (inter-
net) tantas veces como
quiera, siempre y cuando,
eso si, la haya domiciliado
con anterioridad en cual-
quier oficina de La Caixa,
pasando a funcionar como
una ‘VISA prepago’ normal
durante el periodo de vigen-
cia de la misma.

Lo mas original de todo
esto es que muchas empre-
sas han elegido estas tarje-
tas para regalarselas a sus
empleados en estas Liestas
como sustituias de las tra-
dicionales ‘Cestas de Navi-
dad’. ;Se lo imaginan?.

Seguramente a mas de
uno su jefe le ‘deje de pie-
dra’ con esta original inicia-
tiva pero, también segura-
mente, a mas de uno no le
sorprenda en absoluto. Y
es que, por ejemplo, La
Caixa ofrece también a las
empresas la posibilidad de
cubrir las necesidades de
retribucion en especie de
sus empleados o la de fide-
lizar o premiar a sus mejo-
res clientes y proveedores
a través de esta novedosa
modalidad. Este es sdlo un
ejemplo méas de sus multi-
ples usos y que ratifica de
nuevo, la gran aceptacion
que este tipo de tarjetas es-
tan teniendo en las actuales
transacciones comerciales.

Es importante indicar
que tampoco con estas tar-
jetas es posible la obtencion
de dinero en efectivo pu-
diéndose sélo canjear por
productos o servicios, y que
también llevan fecha de ca-
ducidad (entre seis meses y
un afo).
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